
智行理财网
比特币挖矿机一机难求

华强北现在最赚钱的生意是销售矿机，用来挖掘数字货币的矿机。

在地标建筑赛格广场，一些以销售电脑配件、维修电脑为主的柜台已经贴上了矿机
的销售广告。由于太多人过来找了，即使是再迟钝的柜台老板也能从中嗅出商机。

比特币价格一路飙升，用来挖矿的矿机价格随之水涨船高，矿机上游的台积电、英
伟达等芯片厂商也从中受益。英伟达甚至发出了限购通知，并要求经销商优先把显
卡卖给游戏玩家而非矿商。

不同于手机等消耗品，数字货币限量供应，矿机会随着数字货币价格的波动而波动
，数字货币带来的芯片热能持续多久仍难以预料。

一机难求

华强北赛格广场是地球上最大的数字货币矿机集散地。

1月24日下午，一位俄罗斯籍商人来到赛格广场的一个矿机销售柜台，要买5台蚂蚁
矿机S4。他盯着手上的手机，催促柜台店员快点和电话中的老板商妥最终价格，因
为这5台矿机他马上要转手卖掉。当第一财经记者询问他如何知道这个地方可以买
到矿机时，对方用稍嫌生涩的普通话说“所有人都知道这个地方”。

在这里矿机销售柜台比比皆是，物业开始提醒店家不要把矿机放在太显眼的位置，
赛格广场因为矿机生意的火爆受到了太多圈外人的关注。在数字货币依旧敏感的今
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天，谁也不知道这种关注是好事还是坏事。

矿机买家多数是外国人，以俄罗斯人居多。因为俄罗斯对数字货币接受度较高，而
更重要的原因是俄罗斯与中国接壤，买卖双方可以更快速地完成发货交货。

赛格广场一位矿机销售商告诉第一财经，矿机生意真正火爆是在2017年9月，大批
外国人蜂拥而至寻找矿机。订单滚滚而来，几乎所有的柜台开始转行卖矿机。现在
销售一台矿机能挣600元左右，该经销商称，最早销售矿机挣得更多，同行间竞争
特别激烈，600元已经算少了。

不同的数字货币由不同矿机挖掘。全球最大的比特币矿机制造商为北京比特大陆科
技有限公司（下称“比特大陆”），该公司每年能卖10万台矿机，拥有比特币矿机
70％以上的市场份额，创始人兼CEO吴忌寒被喻为比特币首富。

除了比特币矿机外，比特大陆还生产莱特币矿机、达世币矿机，这些矿机以蚂蚁矿
机来命名。华强北一位矿机销售商告诉第一财经，和其他矿机相比，蚂蚁矿机运行
最为稳定，售后服务也做得最好，是华强北最炙手可热的矿机。

1月18日，比特大陆发布了蚂蚁矿机A3，后者可挖Blake2b算法的所有币种。A3出
厂价为20800元，国内外各限量发行6000台，目前在华强北已经卖到了4万元左右
，可即便这样依然一机难求。比特大陆官网显示这款矿机已经售罄，在华强北，不
少客户买不到A3后会加店主微信，来确保能及时得知货源信息。

决定矿机价格的不仅是供求关系，还有波动剧烈的币价。“我们的机子有的是从官
网订的，有的是从同行那里拿的，但其实也有风险，币价一跌矿机也会跌，很有可
能砸在手里。”一位贴着A3广告的柜台销售人员称，在中国可能卖贵了，可这些矿
机到了国外依旧有价格优势，他接触的国外买家中，90%并非为了挖矿，而是再度
加价倒卖给当地的矿工。

除了蚂蚁矿机外，用来挖掘以太坊等山寨币的“显卡矿机”同样受追捧。蚂蚁矿机
的经销商低买高卖赚取利差，而显卡矿机经销商往往也要为客户找齐供应链组装矿
机。

和电脑类似，矿机的性能和效率由显卡决定。赛格广场原是电脑及电脑配件的销售
点，这也是它成为矿机批发市场的原因，客户会找到显卡销售商来定制矿机。一位
经销商称2012年起就开始收到订单，彼时国内对数字货币的接受度很低，根本不知
道矿机为何物，但按照客户的要求找齐配件为客户定制了矿机。

矿机厂商成为芯片厂大客户
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能从矿机热中掘到金的，除了矿工和华强北商户外还有显卡、芯片厂商。

搭载的显卡越好、越多，挖矿算力越高，一台矿机的主要成本也在显卡上。一位显
卡矿机经销商称，现在一台矿机至少需要4个显卡，性能好的矿机能有19个显卡。

不同的显卡成本不一样，但几乎所有显卡的价格都随着矿机变热水涨船高。英伟达
最适合挖掘以太坊的高端显卡为GTX 1080 Ti，这款显卡在华强北以前售价约5000
元（官方定价699美元），现在要卖到7000元左右。这也意味着，一台搭载19个G
TX 1080 Ti 的显卡矿机价格在14万元左右。

“一些玩游戏的好友经常鄙视我，说是矿机把显卡价格炒高了。”赛格广场一位矿
机销售商告诉记者。此前，高性能显卡主要的销售对象为游戏玩家等对电脑性能要
求较高的人群，现在矿商取而代之。显卡出厂价没有变化，但在流通中供不应求价
格变高。

英伟达在2018年年初发布了一则限售公告，单个用户限购两张显卡，并要求经销商
优先把显卡卖给游戏玩家而非矿商。

比特大陆首代矿机蚂蚁S1就设计了数字货币挖掘的专用ASIC芯片。目前比特大陆各
类ASIC芯片生产制程涵盖了28nm、16nm、12nm和10nm。具体来看，比特大陆
每台蚂蚁矿机要用上百颗ASIC芯片。公司官网显示，目前在售（或售罄）的蚂蚁矿
机中，A3搭载180片BM1720，S9搭载189片BM1387，L3+搭载288片BM1485，
T9+搭载162片芯片。

根据第三方机构芯谋研究（ICWise ）的预计，2017年比特大陆的销售额会达到14
3亿元，在2017年中国十大集成电路设计公司排行第二名，仅次于华为海思。2017
年12月份，关于台积电10nm来自比特大陆的订单超过华为海思麒麟970的消息开
始在互联网上流传。

这也引发了一种担忧，比特大陆芯片是否会就此超过华为海思？

集邦咨询旗下拓璞产业研究院经理林建宏对第一财经表示，海思的产品包括手机、
基站和电视等，既面向消费者也面向通讯运营商，在功能与客群上较为发散；而比
特大陆的芯片主要供给自家矿机，芯片实际用途是加速器。因此，仅从双方产品来
看，比特大陆并未超过海思。

另外，对于芯片和显卡厂商来说，手机电脑属于消费品；而比特币等数字货币限量
供应，币价的波动影响着矿机价格，谁也无法预测这一波数字货币热会持续到什么
时候。
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“手机与电视有固定的换机时点，现在平均每年智能手机出货约15亿部，电视约2
亿台。但挖矿比的是手头有多少矿机，现在矿机大幅扩产，但何时会停、什么是稳
定的淘汰数量，现在仍难以断定。”林建宏称。
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